LONDON + PRAGUE - BRATISLAVA

A
Arca Capital

PRIMARNE OKRUHY POZADOVANYCH INFORMACIi

O spolocnosti

1.1.

1.2.

1.3.

1.4.
1.5.
1.6.
1.7.

V3eobecné ICO, statutar.

organy)
Struktara skupiny (majetkové prepojenia, joint
ventures, iné)

Akvizicie, predaj podielov, transformacia v ramci
skupiny

Struktura spolognosti (divizie, nakladové centra)
Vlastnicka Struktura (akcionari / vlastnici)
Stru¢na histéria firmy

Organiza¢ny model (anglosasky/nemecky)

informéacie (nazov,

Finanéné udaje

3.1.

3.2.

3.3.

3.4.

3.5.
3.6.
Trh
71.

7.2.
7.3.
7.4.
7.5.
7.6.

7.7.
7.8.

7.9.

7.10.

Finanéné vykazy (poslednych 5 rokov, pokial je
mozné)

3.1.1. Suvaha

3.1.2. Vykaz ziskov a strat

3.1.3. Vykaz Cash Flow

Informacie o vykonoch / trzbach spolonosti (k
poslednej uctovnej zavierke)

3.2.1. Rozklad podla oblasti podnikania (divizie,
vynosové centra, produktové rady; podiel
na celkovych vykonoch)

3.2.2. Rozklad podla kfu¢ovych odberatelov (do

akej oblasti spadaju podla bodu 3.2.1;
podiel na celkovych vykonoch)
3.2.3. Export vs. doméaci predaj (%)

Informacie o nakladoch na obstaranie materialu /
sluzieb

3.3.1. Rozklad podla oblasti podnikania (divizie,
vynosové centra, produktové rady; podiel
na vykonovej spotrebe)

3.3.2. Rozklad podla klu€¢ovych dodavatelov (do

akej oblasti spadaju podla bodu 3.3.1;
podiel na vykonovej spotrebe)
3.3.3. Import vs. doméci nakup (%)

Dlhova Struktura

3.4.1. Kratkodoby dih
3.4.2. Dlhodoby dih

Mimosuvahové zavazky (pokial existuju)
Investicie do vyskumu a vyvoja za posledné 3 roky

Vymedzenie
pohybuje

Definovanie cielovej skupiny spotrebitelov
Odhad velkosti trhu (domaci vs. zahrani¢ny)
Podiel na trhu (domaci vs. zahrani¢ny)
Ocakavany rast trhu

Priemerna prevadzkova
konkurenciou

Sucasna konkurencia (meno, oblast (produkt /
sluzba), odhad podielu na trhu)

Potencialna konkurencia (meno, oblast’ (produkt /
sluzba))

Konkurenéna vyhoda spolocnosti (dévod Uspechu
nad konkurenciou)

Previazanost' s ostatnymi odvetviami

trhu, na ktorom sa spolo¢nost

marza dosahovana

2.

6.

Podnikatel'sky zamer

2.1. Podnikatelsky plan (vratane finanéného planu —
projekcia finanénych vykazov na min. 3 roky
vopred)

2.2. Stru¢na charakteristika oblasti podnikania

2.3. Jedine¢nost podnikania — konkuren¢na vyhoda

2.4. Medzera na trhu — popis prilezitosti

2.5. Technoldgia, technologicka narocnost

2.6. Marketing a predaj (predajné a distribu¢né kanaly)

2.7. Licencie, certifikaty, ochranné znamky, patenty v

drzbe spolo¢nosti
Fixné aktiva

4.1. Vyznamné nehnutelnosti \e) vlastnictve
spolo¢nosti (odhadovana cena k dneSnému driu),
prehlad LV

4.2. Vyznamny hnutelny majetok vo vlastnictve
spolocnosti (odhadovana cena k dneSnému dnu)

4.3. Leasing (o je predmetom)

Spory a legislativa

5.1. Prebiehajuce spory

5.2. Hroziace / potencialne spory
5.3. Zivotné prostredie, ekolégia
Zamestnanci

6.1. Manazment

6.2. Obchodny team

6.3. Organizacna Struktura

6.4. Klucové osoby

6.5. Spdsob odmenovania

6.6. Klucovi externi spolupracovnici
6.7. Pocet zamestnancov

Financovanie

8.1. Pozadovana vyska finanénych prostriedkov (s
ur€enim Casovej potreby)

8.2. VySka vlastnych zdrojov

8.3. DoterajSie financovanie

8.4. Detailna Struktura investicnych vydavkov (vratane
poloziek pracovného kapitalu (obeznych aktiv a
kratkodobych zavazkov))

8.5. DoterajSia komunikacia sbankami ¢&i inymi
poskytovatelmi kapitalu

8.6. Ocakavané zhodnotenie investovanych
prostriedkov

Identifikacia rizik

9.1. Hlavné rizika / hrozby

9.2. Navrh na ich oS$etrenie
9.3. Uzke miesta, kritické body
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